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ROLES

Arquiteto de Solucdes
Arquiteto Cloud

Gerente de Operacoes
Especialista Salesforce



CLIENT SCNARIO

ase: International Management Consulting Firm

Momento: vertical de servicos financeiros estava
insatisfeita com o modelo de RPO, uma vez que boa
parte dos perfis apresentados nao correspondiam a
necessidade da pratica de negocios.

Area de Recursos Humanos pressionada por prazos e a
relacao com o cliente interno e parceira de RPO estava
desgastado.

Posicoes com criticidade e muito tempo abertas
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STRATEGY

Apds o briefing da posicao prontamente foi formada
uma squad de Consultores especialistas dedicados ao
atendimento do cliente com definicao de objetivos
diarios acompanhados de cerimonias colaborativas.

Definicao de expectativas e comunicacao do processo
com a area de Recursos Humanos.

Uso de inteligéncia sobre banco de dados proprio
alinhado ao forte networking estabelecido com
profissionais de Tecnologia nos nichos exigidos.
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CHALLENGES

Cenario de mercado competitivo nas subdisciplinas de
Tecnologia.

Mercado nichado e restrito.
Profissionais com pouca visao de negdcios
Auséncia de construcao de marca empregadora
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ABOUT YOCTOO

Consultores experiéntes da Yoctoo trouxeram visao de
mercado e ampliacao do escopo de
hunting possibilitando acesso a perfis competitivos

Agenda de sprints semanais com entregas assertivas
Data insights do processo de recrutamento

Excelente interacao entre: Hiring Manager, RH e
empresa de RPO.
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RESULTS

Em menos de 2 semanas entregamos uma shortlist de 3 perfis para
um das posicoes e a mesma foi concluida em 28 dias.

Reestabelecemos a relacao de confianca entre RH interno e o Socio
da Pratica de Financial Services

Elevamos a percepcao de marca empregadora para o cliente
perante audiéncia de profissionais de Tecnologia



